
«Суть бизнеса заключается не в соблюдении 

формальностей, поиске выгоды, практическом 

результате, получении прибыли, стремлении 

продать, коммерческой игре или чём-то ещё. Бизнес 

— это прежде всего то, что вам не безразлично.» 

Ричард Брэнсон —

британский предприниматель

Цель семинара: знакомство с 

закупочной деятельностью, 

порядком осуществления закупок и 

правилами проведения процедур в 

соответствии с 44-ФЗ

Кому подойдет

этот тренинг?

Руководителям и специалистам 

структурных подразделений заказчика, 

которые являются работниками 

контрактной службы, контрактными 

управляющими и (или) членами комиссий 

по осуществлению закупок

Продолжительность

программы:

40 часов

Контрактная система 

в сфере закупок

По итогам обучения проводится 

тестирование. Участники, успешно 

прошедшие его, получают 

удостоверение о повышении 

квалификации установленного 

образца.



Ключевые темы программы
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КОНТРАКТНАЯ СИСТЕМА И ЕЕ УЧАСТНИКИ

• Этапы закупочной деятельности

• Участники контрактной системы

• Информационное обеспечение закупочной деятельности

ПЛАНИРОВАНИЕ ЗАКУПОК 

• Порядок планирования закупок в 

контрактной системе

• Правила формирования объекта (лотов) 

закупки 

• Наименование объекта закупки

• Описание объекта закупки
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Ь ПЛАНИРОВАНИЕ ЗАКУПОК 

(ПРОДОЛЖЕНИЕ)

• Описание объекта закупки 

(продолжение)

• Определение и обоснование 

начальной (максимальной) цены 

контракта

САМОСТОЯТЕЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ

САМОСТОЯТЕЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ
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САМОСТОЯТЕЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ

ПЛАНИРОВАНИЕ ЗАКУПОК (ПРОДОЛЖЕНИЕ)

• Алгоритм выбора способа определения поставщика 

(подрядчика, исполнителя) 

• Требований к участникам закупки

• Обеспечение заявки на участие в закупке

• Национальный режим в закупках

• Идентификационный код закупки

• Банковское сопровождение контрактов

• Обязательное общественное обсуждение закупок

• Сроки формирования, утверждения, размещения Плана-графика

• Внесение изменений в План-график

ОПРЕДЕЛЕНИЕ ПОСТАВЩИКА (ПОДРЯДЧИКА, ИСПОЛНИТЕЛЯ)

• Содержание извещения об осуществлении закупки

• Содержание закупочной документации



Результат обучения

Знания:

• узнают нормативно-правовую базу, 

регламентирующую правила и порядок 

осуществления закупочной деятельности 

заказчика, свою 

• роль на каждом этапе

• узнают порядок и 

• требования к формированию плана-графика

• узнают порядок проведения процедур 

закупок

Умения:

• смогут проводить закупки, соблюдая требования 

законодательства 

•   формировать план-график 

• проводить закупки различными способами 

• формировать отчетные документы

За дополнительной информацией и для записи на программу обращайтесь в отдел планирования и организации 

обучения Корпоративной Академии Росатома: client@rosatom-academy.ru, тел. (499) 922-42-49
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ОПРЕДЕЛЕНИЕ ПОСТАВЩИКА 

(ПОДРЯДЧИКА, ИСПОЛНИТЕЛЯ) 

(ПРОДОЛЖЕНИЕ)

• Содержание проекта контракта

• Алгоритм проведения конкурентных 

закупок

САМОСТОЯТЕЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ
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САМОСТОЯТЕЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ

ОПРЕДЕЛЕНИЕ ПОСТАВЩИКА (ПОДРЯДЧИКА, 

ИСПОЛНИТЕЛЯ) (ПРОДОЛЖЕНИЕ)

• Алгоритм проведения неконкурентных 

закупок

• Исполнение контракта

• Изменение контракта

• Расторжение контракта

• Ответственность сторон за неисполнение 

или ненадлежащее исполнение контракта

• Реестр контрактов и отчетность о 

закупках

• Мониторинг, аудит и контроль в сфере 

закупок 

mailto:client@rosatom-academy.ru

